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Background 
 

Forest First Colombia S.A.S. (FFC) is a large scale 

plantation forestry company founded in 2010 after a 

two year worldwide search for the optimal country 
and biological growth conditions.  Colombia’s 
Vichada region was selected because:  

 Excellent biological growth conditions: soils, 

topography, climate 

 Investor environment: attractive land prices, 
forestry tax incentives, improving regulatory 

framework 

 Undeveloped domestic wood market 

 Access to both international and domestic wood 
markets 

 

Location  
      

 

Strategy 
 

 Aggressive land acquisition, first mover advantage - purchasing 135,000 ha of high quality agricultural 
land at average price under $500/ha vs. global average price of $7,000/ha 

 World class nursery and site specific silviculture in place – proof of concept 

 Environmental and social responsibility – agreements with FSC and WWF 

 Forestry management services – leverage, scalability, market access, early revenue stream 

 Optimize value added processing options – domestic and international 
 

Investment highlights 
 

 Attractive agricultural land prices: Due to its difficult past 
Colombia has some of the lowest agricultural land prices in 

the world.  

 Forestry offers attractive risk-adjusted returns: Multiple 
sources of returns with limited risks and low correlation to 
other asset classes (correlation to biological cycle) 

 Consistent growth in global wood prices: Increasing 
demand of wood products and shrinking supply of natural 
forest are creating supply-demand imbalances and 

incentives for forestry projects 

 Lowest delivered wood cost in region: according to 

Poyry, Colombia has a lower delivered wood cost than 
Brazil making the country very cost competitive 

 Net importer of wood: Colombia’s per capita consumption 

of wood is one of the lowest in the region and has very few 
sources of domestic supply 

 Equal access to domestic and foreign markets: FFC’s 
plantation is located on the major river systems of 

Colombia allowing for lower cost bulk transport 

 Strong and growing economy: Colombia is experiencing 
strong FDI, strengthening currency, low inflation, record low 

unemployment, strong growth in GDP per capita and the 

second largest population in Latin America 

 Favourable geopolitics: After decades of war Colombia 
has had 10 years of strong democratic leadership, 

significantly reduced crime and drugs, is holding peace 
talks with the FARC and is the most import ally of the U.S. 

in the region!

Position and Outlook 
 

 Dominant land position – before 
price shift: 30,000 ha owned/under 

contract and 150,000 ha land pipeline 

 Advanced local knowledge: 
silviculture, transportation, processing, 

world class nursery in place, 1,500 ha 

planted and performing well 

 Management team, infrastructure, 
capital equipment in place: new 

capital directed to additional land 
purchase and then large scale planting 

 24% project return: Modeled IRR 
excluding land value appreciation & 

forestry management services  

 

 
!

行业：林业 

活动：用于纸浆纸业、纤维板、建筑材料、生
物能源等行业的商业林开发 

资金规模：5000万美元 

 

融资类型：股权参与 

 

战略： 

• 大规模土地收购- 利用平均500美元/公顷的低
价收购135,000公顷的高品质农用地 。（全球均
价7000美元/公顷） 

• 环境及社会责任- FSC和WWF协议  

• 提供林业项目管理服务- 杠杆、规模、销售市
场、早期现金流 

• 提供最优木材加工方案- 国内外 

 

 

Forest First Colombia S.A.S. (FFC) 是一
家成立于2010年的大型商业林种植项
目公司。 

位置：Vichada地区 
优越的树木生长条件 
投资者环境： 
优势地价、林业税收优惠、木材可销售至
国内外市场 
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• 土地资源优势： 

30,000公顷已收购土地及 150,000公顷在谈
待收土地 

• 对当地市场高度了解： 

林业种植、物流、木材加工、世界级育种
基地。 

现已有1,500公顷已完成种植并长势良好。 

• 管理团队、基础设施和主要设备已到
位： 

新加入资金将直接投入新土地购买和大规
模种植中。 

• 24%项目回报率： 

内部回报率模型，未考虑土地价值增值和

林业管理服务成本。 
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行业：林业及木材加工 

活动：商业林开发 

资金规模：7000万-1亿美元  

净利润率：10% - 12% 

新入资金用途：股权收购用于扩大公司规模 

融资方式：股权投资(70%) + 30% Pizano (此公司目
前拥有Monterrey Forestal100%的股份)  

 

战略： 

• 邀请投资者参与并深化“哥伦比亚加勒比
种植项目”的开发，此项目作业地点在哥
伦比亚北部沿海。现有项目管理公司为
Monterrey Forestal S.A.S. 。 

• 新投资者的参与将在一期将项目种植规模
扩大到30,000公顷（现有15,000公顷），未
来长期开发潜力可达100万公顷。 

 

Monterrey Forestal是哥伦比亚知名板
材生产企业 Pizano S.A. 的子公司。  

通过在公司收购的土地上开展种植、
维护、收获的活动，与当地社区开
发回报良好的农林业项目。 

Monterrey Forestal 



Merhav Ltd. 

行业：农业 

活动：生物燃料/乙醇（甘蔗种植加工） 

资金规模：2.67亿美元 + 巴西出口信用保险(SBCE)
保费 

融资期限：12 年 

融资方式：股权 

 

战略： 

• 项目位于哥伦比亚加勒比海沿岸。项目选址主
要考虑到与重要的沿岸市场距离近，靠近主要
港口(Barranquilla和Cartagena)，且此地区的土地
适宜甘蔗种植。 

• 项目包括11,000公顷甘蔗种植（农业部分）和
燃料乙醇生产厂的设计、建设与运营（工业部
分）。 

Merhav是一家总部在以色列的跨国公司，
专业开发和为各类大型项目融资。 

此公司为世界知名的项目
整体构建和解决方案规划
公司，时常与各国政府合
作，进行大规模国家或区
域项目的规划与实施。 



哥伦比亚 
电力行业投资项目 



Source: Mesoamerica Integration and Development Project 

在哥伦比亚境内Cerromatoso变电站和
巴拿马II变电站之间架设长达600公里
的高压直流输电线路 (HVDC)，输电
能力600 MW。 
 

 规划路径中包含55公里海底线路。 
 

 总投资金额： 4.2亿美元 

巴拿马 

哥伦比亚 

Panama II变电站 
Nueva 
Antioquia 

Lomas 
Aisladas 

La calleta 

Zaozurro 

Tubela 

Agua fria Chepó 

Cerromatoso变电站 

哥伦比亚-巴拿马跨国输电网 



EMGEA小水电开发项目 

EMGEA是一家成立于2008年的上市公司，
Antioquia省政府拥有75%的股份，哥伦比亚基础
设施协会拥有另外的25%。其主要职能是策划和
开发小型水力发电站项目。 
 
现有招商项目有三个，均位于Antioquia省： 
PENDERISCO I, 20 MW, 总投资6300万美元 
PENDERISCO II, 20 MW, 总投资6500万美元 
URAMA, 20 MW, 总投资6000万美元 
项目融资比例30%，25年经营权。 
 
PENDERISCO I和II打包出售，年回报率16%； 
URAMA年回报率11.2%。 
投资方式：收购或战略合作（80%-90%） 
 
三个项目均已有可行性报告和环境许可。 

根据哥伦比亚政府的现
行法律，小于20MW的小

型发电项目的电力将直
接被政府收购。 



Penderisco I Penderisco II Urama I 

总装机容量(MW)  22 22 19 

设计流量(m3/s)  30 31.9 14.5 

生态流量(m3/s)  6 6 3.47 

平均流量(m3/s)  37.2 39.4 23.11 

流域面积(Km2)  879.3 925.5 429 

进水塔(m.a.s.l.)  1725 1529 718.4 

发电站(m.a.s.l.)  1600 1440 536.6 

毛落差(m)  125 89 181.8 

管道类型(GRP/a)  钢  钢  钢 

传送距离(m)  103 235 66 

通道长度(m)  1350 1750 5894 

通道直径(m)  3.2 3.2 3.3 

管道直径 (m)  2.8 2.8 2 

年平均发电量(GWh/年)  146 144.03 140.11 

稳定发电量(GWh/年)  76 76.78 114 

涡轮类型  2混流式  2混流式 2混流式 

技术参数 



MIEL II水电站 

● 本项目已获得环境许可。 
● 成立了Sociedad Promotora Miel II S.A. 
● Inficaldas拥有截至目前所有前期调研报告。 
● 位置：Caldas省 
● 装机容量：120 MW 
● 投资金额：2.5亿美元 
● 项目的建设、运营和电力销售拟今年底通过
招标程序完成。 

82.45% 

4.29% 
13.26% 

Inficaldas

Caldas省政府 

其它 

按照两次前期调研投入 
资本化占比 



装机容量(MW) 120 

设计流量(m3/s)  35.6 

生态流量(m3/s)  3 sept- 6.29 apr 

平均流量(m3/s)  29.6 

流域面积(Km2)  353 

大坝(m.a.s.l.)  890 

涡轮(m.a.s.l.)  478 

净落差(m)  378 

导流通道长度(m)  740, 8360 

通道直径(m)  4.8 

涡轮类型 立式混流 

年平均发电量(GWh/年)  620 

稳定发电量(GWh/年)  184 

建设期（月） 36 

技术参数 



哥伦比亚 
城市基础设施投资项目 



波哥大地铁 

按照世行的批复，波哥大地铁建设的第一步，即基础工程深度挑眼
已经于2013年5月9日由Consorcio 11签署，分为三阶段： 
 
 
 

 地下土建工程规划 
 地标元素规划. 
 地铁车辆设计及投资成本规划 
 
招标将于2014年9月开始。  
 
将会设立29站，需求40辆电力地铁车辆运行时速35公里。  
 
第一条线将有26.5公里长，自El Tintal开始，穿过市中心，13大道
至9大道，止于127街。  
 

Source: Bogota Mayor’s Office 
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Boyacá Avenue Trunk 

Américas  Trunk 
Connection 

Villavicencio Avenue 
Trunk Connection 

Porta El Tunal Extension 
Caracas Extension 

(Portal Usme to Yomasa) 

Caracas Extension 
(Molinos  to Portal Usme) 

TM STATIONS EXTENSION 
FASE I 

项目成本：3.75亿美元 
（包括5个过街天桥建设，成本1422万美元） 

全长：34.84公里 

目前所处阶段： 

 

可行性研究已完成，招标及设计与建设细节
阶段在筹备中。 

 
25,000人次/

小时 

为最大客流
容量 

快速公交：Boyacá市主干道 
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目前所处阶段 
麦德林市交通处-麦德林地铁公司负责
可行性研究。  

合同No.  20121531. 

交付日期：2013年10月 

Portal Tunal. 
Transfer Station 

(E1) 

Intermediate Station 
1. Juan Pablo II (EI1) 

Intermediate Motor 
Station2.   

 Villa Gloria (EI2) 

Return Station. 
Paraíso (ER) 

TRAZADO 7:  CIUDAD BOLIVAR (1)
Localización en perfil

ER

EI2

EI1

EI

项目成本：6,788万美元 

长度： 3,340米 

缆车：Bolívar市 
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缆车：San Cristó bal市 

Portal 20 de Julio 
Transfer Station 

Altamira 
Return 
Station 

La Victoria 
Intermediate 

Station 

项目成本：6,525万美元  

目前所处阶段： 
麦德林市交通处-麦德林地铁公司负责可行性研究。  

合同No. 20121531. 

交付日期：2014年1月 

长度：2,830米  


